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Vi skaper verdier
for deg!
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Finanshuset

Vare kunder har alltid
farsteprioritet!

612 79 719
www.em1ilg.no
megling@emilg.no




Hvorfor bear jeg velge
EiendomsMegler 12

Hvorfor begr jeg velge EiendomsMegler 12
Som landets starste eiendomsmegler har vi utviklet var egen
salgsprosess som bidrar til at du skal kunne senke skuldrene,
samtidig som du far hgyest mulig pris for boligen din..

Klar for a komme igang?

Vi hjelper deg gjennom hele prosessen og serger
for at du feler deg trygg og ivaretatt gjennom alle
stegene.

Fvll ut skiemaet, sa blir du kontaktet av den

megleren som kjenner ditt omrade best.

www.em1lg.no

Jeg kommer hjem til deg

Jeg kommer hjem til deg for a
kartlegge hvordan vi kan lgse
dine behov pa en best mulig
mate.

Den viktige visningen

Jeg bidrar til at boligen din
vises fra sin beste side. Pa
visningen bruker jeg all min
meglererfaring til a legge
grunnlaget for et godt salg.

Nar Ignner det seg a selge?

Jeg gir deg rad om nar du
kan fa best pris for akkurat
din bolig.

Budbrunden

Her skiller det mye mellom en
god, og ikke fullt sa god
megler. Her gjelder det a
forsta hva som er viktig for
kjsperen, og ikke minst vaere
en god radgiver for selger.
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Tilstandsrapport og
boligselgerforsikring

Jeg gir deg rad om bygnings-

sakkyndig og boligselger-
forsikring.
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Kontraktsmate

Vi ordner alle papirer og
uavklarte spersmal. Du vil bli
gitt en grundig innfering i
kontrakten fer du skriver
under.

Bli synlig
Gode bilder og god markeds-

foring gir flest mulig inter-
essenter til akkurat din bolig.

Oppgjer og overtakelse

| motsetning til mange andre
meglere tar vi oss av alt fra A
til A. Vi er gjerne til stede ved
overtakelsen og forsikrer oss
om at ingenting er uavklart.

Salgsprosessen
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https://www.eiendomsmegler1.no/kontor/lillehammer#officeverdivurdering

Markedsinnsikt Slik finner vi kj@peren
til elendommen din

Eiendomsmegler 1 har et unikt samarbeid
med Schibstedt og finn.no. Dette
innebaerer at vi har tilgang til verdifull
data om markedet og om dine potensielle
kjgpere. Vi vet nar de er aktive pa nett,
hvilke dager eiendommen bar legges

ut og hvilke enheter de benytter i sgk

Nar du selger gjennom oss, er det var oppgave a finne den
optimale Ig@sningen for markedsfa@ring av eiendommen din. Vi
har flere fordeler som ingen andre eiendomsmeglere kan tilby.

Ny teknologi gjer det mulig for oss a finne potensielle kjgpere pa bakgrunn av kunders

av eiendom. Og hvilke medier vi kan na ) | adferd pa internett. Du har sikkert hgrt om «cookies» og selv opplevd at enkelte
malgruppen i. \ nettsteder «fglger etter deg»? Vi bruker denne teknologien, som de fleste andre

Vi vet ogsa hva som er viktigst for de ulike == T \ eiendomsmeglere. Men vi har ogsa noe mer, som ingen andre har:

kundegrupper slik at vi kan gjgre gode \ 3 Gjennom et eksklusivt samarbeid med Finn.no far vi innsikt i hvem som viser interesse
valg nar vi velger bilder og skriver tekst til £y for alle boliger pa Finn.no. Dette er en digital markedspakke kalt Effekt. Vi gjer mer

salgsprospekt og annonser. enn a skreddersy den digitale markedsfgringen etter eksempelvis alder. Vi retter
oss direkte inn mot alle potensielle kigpere som har vist interesse pa Finn.no for din
boligtype i ditt omrade.

Digital markedsfgring er ekstremt effektivt, men det er ingen fullgod erstatning for
et godt gammeldags lokalt nettverk. Hver gang vi selger en bolig snakker vi med
uendelig mange flere personer enn den endelige kjgperen. Det er her kombinasjonen

av sterrelse og lokal forankring kommer aller mest til sin rett. Ingen kjenner flere
av boligkjgpere i ditt omrade enn oss.

oppgir at de daglig eller ukentlig ser pa eller orienterer seg om bolig



Annonsering
GD: digital annonsering

Foto Boligkjepermatch
Av vare profesjonelle Vi bruker egne og
samarbeidspartnere Finn.no sine boligregistre

RINGEBU

Hacsekion
Brugata 29 J

Velkommen til visning
07.03.2023 K. 16.30 - 17.30

Eiendomsmegler 1 Sosiale medier
| vare kanaler; nettsider og Annonsering pa
vindusutstilling Facebook og Instagram
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Dronefoto/kveldsfoto/ Skravering
Eiendomsvideo av tomt
Ofte benyttet ved salg av dyrere Digitalt og print

eiendommer

Kvartal 17- Leil ADO6

EiendomsMegler 1

Lillehammer

2615 Lillehammer
3.546.298,-
65 kvm P-Rom
Leilighet

Torill Sneve
Elendomsmegler MNEF

Salgsprospekt
Digitalt og print

Finn.no
Annonsering pa Norges sterste boligportal

Jftenpoften

annonse

s

Visning
Onsdag
Kl 18:0019:00

Effekt
Samarbeid med Schibsted
- na ekstra potensielle kjspere

Annonsering print
GD, Finansavisen, DN,
Aftenposten

Lokalkunnskap

For oss er det viktig a veere tilstede der
eiendomsutviklere, selgere og kjgpere av
eiendom er. Ved hver avdeling finner du
meglere som kjenner sitt lokalmilj@ bedre enn
de fleste av oss. De har loset utallige kunder
gjennom kjgp og salg. Lyttet til tusenvis av
fascinerende lokalhistorier. De har ofte vokst
opp der. De er oppdaterte pa lover, regler og
lokale planer. De er pa fornavn med deg, og de
liker det best sann.

Vi har fire kontorer i Gudbrandsdalen - fra
Lillehammer i sgr til Otta i nord. Og vi er eid

av SpareBank 1 Gudbrandsdal og Sparebank 1
Lom og Skjak. Det vil si at det er kort vei mellom
finansiering og eiendomsmeglere, og sammen
kan vi tiloy I@sninger som er enkle, oversiktlige
og konkurransedyktige. Det er alltid av verdi nar
vi skal selge din bolig.



Kunsten a sette rett pris

Prisantydning er noe av det forste vi kommer til a shakke om, og det er en selvfglge.

Alle boligselgere er aller mest opptatt av a fa en best mulig pris, og det er ogsa var jobb
nummer en.

Et godt boligsalg krever at aktuelle kjspere forst blir interessert i a kigpe din bolig. Det
koster ingenting a friste med en hgy prisantydning pa et kundemeote, men betalingen
kan bli for fa interessenter og et mislykket boligsalg. Det er et erfarent meglerteam som
sammen vurderer din eiendom og hvordan den bgr prises i markedet.

Nar det om edruelighet rundt prisantydning er sagt, sa vil vi alltid preve a fa en hayere pris enn
forventet. Ferst vurderer vi om det er lannsomt & foreta endringer eller oppgraderinger i boligen.
Kan du eksempelvis bygge om fra to til tre soverom, sa vil boligen bli mer attraktiv for barnefamilier.
Deretter bestar den viktigste jobben i & skaffe flest mulige interessenter som vil kigpe akkurat din
bolig. Da kan kjgper ofte forsvare a betale mer enn opprinnelig planlagt.

H@y prisantydning

Kan gi feerre interessenter
Skaper hoye
forventninger

- Kan fore til faerre
Riktig prisantydning budgivere
- Bud under prisantydning

Fare for at pris ma
Bra med interesse nedjusteres dersom
Nar riktig malgruppe fra eiendommen ikke blir
start solgt
Eiendommen star til
forventningene
Skaper troverdighet
Mulighet for & oppna god
pris
Mulighet for relativt raskt - Kan gi stor interesse for
salg a by
- Mange pa visning
Farste bud kan
fortsatt komme under
prisantydning
Budrunde kan stoppe
fer man har kommet
i neerheten av
eiendommens reelle verdi
Ulovlig a sette
prisantydning lavere enn
man Vil akseptere

Finansiering og forsikring

Vi har gode samarbeidspartnere som kan bista med finansiering og forsikring.

Finansiering

Du tenker kanskje at man ikke trenger
finansiering for a selge en bolig, og det er for sa
vidt riktig. Det kan bli annerledes hvis salgsprisen
gar over budgivers finansieringsbevis. Da kan
det straks bli en fordel at vi er samlokalisert

med vare eiere SpareBank 1 Gudbrandsdal og
Sparebank 1 Lom og Skjak.

Som lokalbank kan de ha bedre forutsetninger
for a vurdere kjgpers betalingsevne, og kan
derfor strekke seg lenger. Mange boligsalg er
blitt last pa den maten.

Banken tilbyr ogsa gkonomisk radgivning, som er
verdifullt nar en bolighandel star for tur.

Skadeforsikring

Spare Bank 1 Forsikring gir alle Eiendoms Megler
1- kunder 2 maneders gratis forsikring pa hus-

/ fritidshus og innbo. Innboforsikringen har
ubegrenset forsikringssum. | tillegg inkluderer
innboforsikringen flytteforsikring. Oppdateres?

Boligselgerforsikring

Mange boligselgere vet ikke at de ifglge
avhendingsloven har et potensielt mangelansvar
i 5 ar etter at boligen er solgt.

Du kan altsa risikere a fa et betydelig
erstatningskrav mot deg flere ar etter at du
solgte boligen din - for en feil du ikke visste om.

Boligselgerforsikring er din mulighet til a forsikre
det ansvaret du som boligselger har etter
avhendingsloven.

Reklamasjoner kommer pa alle typer boliger,
uavhengig av alder. Fukt- og rateskader er
pverst pa klagetoppen, men kjgpere reklamerer
0gsa pa arealavvik, darlige naboforhold,
byggetekniske feil m.m. Krav kan fort komme
opp i hundretusenkronersklassen eller mer.

| tillegg til & matte forholde deg til en vrien
kigper, kan saken ende i retten, noe som bade
koster tid og penger i form av advokatutgifter.

Tegner du boligselgerforsikring behgver du ikke
bekymre deg for verken krav eller rettssaker. Det
tar forsikringsselskapet seg av.

Boligkjeperforsikring

Vare boligkjgpere far tilbud om
Boligkjgperforsikring fra HELP Forsikring:

Boligkjgperforsikring er en rettshjelpsforsikring
som gir tilgang til advokatbistand fra
spesialiserte advokater hos HELP.

Forsikringen er kjgpers motvekt til selgers
boligselgerforsikring.

Forsikringsvilkar og neermere informasjon om
HELPs Bolig- kjigperforsikring finner du pa www.
help.no




@nsker du en megler som
vil gjere forskjellen for
deg i ditt boligsalg?

Ta kontakt med oss 1 dag!

megling@em1lg.no
TIf. 6127 97 10
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